Lyckad satsning pa
ny kanal tor Jarl Timber

Den smalidndska sagverksindustrin
Jarl Timber har over 40 ars erfarenhet
av export till Storbritannien och har
med tiden byggt upp ett val fungerande
kontaktnat pa den brittiska marknaden.
— Vi ger vara brittiska kunder precis det
som de vill ha, bade vad géller kvalitet
och precision. Mer komplicerat ar det
inte, séger foretagets vd Henrik Jarl.
Med en ny kanaltork i drift sedan ett
ar tillbaka har de dessutom stérkt tork-
kapaciteten vasentligt.

Nar sagverksindustrin Jarl Timber i smaland-
ska Broakulla firade 60-arsjubileum harom-
aret, kunde man se tillbaka pa en historia
som tog sin boérjan nar foretagets grundare
Holger Jarl i mitten pa 1940-talet sdgade ved
till de gengasaggregat som drev bilarna pa
den tiden. Med tiden utvecklades verksam-
heten till att koncentreras pa att processa
och sélja sagade travaror. Sedan 2002 leds
foretaget av Holgers barnbarn Henrik Jarl,
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som darmed ar den tredje generationen Jarl
att inneha vd-positionen.

— Sjlvklart éir vi stolta 6ver vért arv
och det vi har dstadkommit genom
dren. Den lokala férankringen ér
viktig for oss och med sd god till-
ging pd rivara som vi har i Sverige
har vi en tradition att forvalta och
bygga vidare p4, siger Henrik Jarl.

Storbritannien viktigaste marknaden
Foretaget hette fram till 2007 Jarl Tra AB, nar
man bytte namn till Jarl Timber och senare
samma ar blev man en del av den islandska
koncernen Norvik. | dag har Jarl Timber runt
75 anstallda och en omséattning pa drygt 300
miljoner kronor om aret. Féretagets huvud-
marknad ar Storbritannien, dit man exporte-
rar ungefar 65 % av den arliga produktionen
av sagade travaror. Forsaljningen pa den

brittiska marknaden tog sin bérjan redan i
mitten av 1960-talet.

— P& den tiden bedrevs all férséljning via
agenter och den forsta agenten som kom i
kontakt med foretaget pratade faktiskt svens-
ka. Vilket nog var en férutsattning, eftersom
engelska knappast var farfars starka sida,
sager Henrik och skrattar.

Sa smaningom avvecklades samarbetena
med agenter och sedan flera ar arbetar man
enbart direkt mot importorer pa den brittiska
marknaden. Henrik Jarl berattar:

— Vi har medvetet valt att inte hoppa hit och
dit beroende pa vart vi kan fa bast pris for
stunden, utan i stéllet vardat vara kundrela-
tioner med langsiktiga mal.

Kanaltorken dkar kapaciteten

Den senaste tidens lagkonjunktur i bland an-
nat Sverige och Storbritannien har sjalvklart
paverkat forutsattningarna inom Jarl Timber.

— Vi hade ju tre guldar mellan 2005 och
2007, men bade i ar och 2009 handlar det
framfor allt om att behalla marknadsandelar.
De tuffare tiderna gor det annu viktigare att
hélla sig framme och géra det basta av den
marknad som rader, sager Henrik Jarl.

En viktig framtidssatsning gjordes redan
2007, nar man investerade i sin forsta kanal-
tork fran Valutec. Jarl Timber hade sedan
tidigare atta finska kammartorkar, men hade
med tiden kant ett 6kat behov av bade for-
starkt torkkapacitet och méjlighet att torka
centrum av stocken.

Givande samarbete med Valutec
— Att valet foll just pa Valutecs kanaltork
berodde pa flera faktorer. Forst tittade vi pa
hur mycket vi kunde torka for minst satsade
kronor och da kom vi fram till att Valutec
kunde erbjuda det basta alternativet. De
hade aven vissa leveransférdelar som spe-
lade in och gjorde valet lattare for oss, berat-
tar Henrik Jarl.

Processen fran skrivet kontrakt till driftstart
beskriver han som den snabbaste i foreta-
gets drygt 60-ariga historia:



Henrik Jarl, vd Jarl Timber

— Redan forsta veckan kunde vi ga for full produktion och sedan
dess har torken faktiskt haft till och med storre kapacitet an vad som
var utlovat fran Valutecs sida.

Henrik Jarl tycker att samarbetet med Valutec har varit mycket
givande, dar bada parter har kunnat dela med sig av sina respektive
erfarenheter:

— De ar sjalvklart valdigt skickliga, det marks bade i deras effekti-
vitet och féormaga att anpassa en tork efter precis de forutsattningar
som galler for det virke som vi arbetar med. Dessutom har de online-
kontakt med vara torkkillar och kan enkelt justera var anlaggning
bade styrtekniskt och reglermassigt, vilket underlattar det kontinuer-
liga arbetet, avslutar Henrik Jarl.

Namn: Jarl Timber AB

Agare: Norvik-gruppen A/S, Reykjavik, Island
Antal medarbetare:  Cirka 75 st

Arlig omsattning: Cirka 330 000 000 SEK

Arlig produktion: Cirka 145 000 m?

Aktuell investering:  OTC-kanal i rostfritt, inklusive
tryckramar och varmeétervinning,
med en kapacitet pa ca 60 000 m®/ar

Det man inte dor
av blir man
stirkt av

Thomas Lundmark,

vd Valutec Group AB

Det har gitt nistan ett och ett halvt &r sedan vi fick rapporter om
vixande lager som forvarning om en avmattning fér oss inom
sigverksindustrin. Diremot kunde vi varken forutspd den kraftiga
inbromsning vi ser 1 dag eller finanskrisen som ytterligare for-
stirker situationen. Trots det vill jag pastd att det finns en hel del
ljuspunkter som kan leda oss fram&t mot det definitiva ljuset i slutet
av tunneln. Inte minst det faktum att trd fir en allt viktigare roll i
klimatdebatten. Bade i egenskap av naturligt hallbart material och
som grund for utvecklingen av de nya littbyggnadssystemen for
rationellt och klimateffektivt byggande. P4 konferensen "Genom-
brott for svenskt tribyggande” den 13 november lanserades dessutom
starten for "Tristad 2012” som ir ett samarbete mellan staten, kom-
munerna och Sveriges tribyggnadskansli med syfte att stimulera

en sddan utveckling.

I dagsliget ér det dock viktigt att vi hanterar den rddande situatio-
nen, samtidigt som vi forbereder oss fér den uppging som forr eller
senare kommer. Ett av vra bidrag i den processen ér 1gsningarna
for uppgradering och trimning av torkanliggningarna, som du kan
ldsa mer om lingre fram i tidningen. Du kanske édven horde till
dem som besokte oss pd ValuTA-dagarna, nu i november, dir vi

berittade mer om det dmnet.

Aven i 6vrigt har hosten bjudit pd ménga tillfillen att prata framtid
med nya och gamla kunder. Hir pid hemmaplan hade vi manga
intressanta moten i vir monter pa Trd & Teknik-méssan i augusti.
Dessutom har vi hunnit med att medverka pa Lesdrevmash i
Moskva och pé Klagenfurt Internationale Holtzmesse i Osterrike.
De senare tillfillena gav oss ytterligare bekriftelse pa att virldens
mest krivande kunder finns pé vér nordiska hemmamarknad. Det
ser vi som en viktig anledning till vart forspring pé de flesta markna-
der. Tack for det senaste drets utmaningar. Nir det giller framtiden
siigs det ju att det man inte dér av blir man stirkt av. Eftersom vi
definitivt inte tinker ligga oss ner och dé har vi for avsikt att dven

gd stiarkta ur nésta drs tuffa utmaningar.

God jul & Gott nytt ar

s il —



