Helge kanner Norges
sagverk utan och innan

Helge Fonhus kanner de flesta som koper sagverksutrustning i Norge. Vid fornamn, dessutom.
Det &r inte s& konstigt — han har arbetat nira sagverken i snart 30 ar, varav 24 som vd for Fonhus
Maskin. Sedan tva ar tillbaka séljer han Valutecs virkestorkar pa den norska marknaden.

- Intresset och mottagandet har varit varmare &n jag vagat hoppas. Handen péa hjartat var

Valutec rétt okédnda som leverantor i Norge forut, férklarar Helge.

Han och hans medarbetare en stor orsak till det. Fonhus Maskin
skotte tidigare forsaljningen av WSAB:s torkar och hjalpte dem fram
till en totalt dominerande position pa marknaden, som skiljer sig fran
den svenska pa flera satt. Bland annat ar de norska sagverken
mindre och anvander en hdgre del av virket till inhemskt byggande.

Att arbeta med Valutec blev ett naturligt steg da WSAB koptes upp.
Jon Lindberg, forsaljningschef hos Valutec, ser mycket positivt pa
samarbetet:

— Helge och Fonhus Maskin &r valkanda, sa vi visste att de var
duktiga. De har ett stort kunnande om den norska sagverksbranschen
som byggts upp genom lang erfarenhet.

Eget lager av reservdelar

Foénhus Maskin drivs nu i andra generationen. Helges pappa Kaare
grundade foretaget 1968 och i dag séljs allt fran fuktkvotsmatare och
sagmaskiner till virkestorkar. Generalisten Helge har stor nytta av
sin breda kunskap, men lamnar garna 6ver nar diskussionerna nar
detaljniva.

— Jag brukar saga att jag kan lite om allt. Nar diskussionerna kring
en torkinvestering nar en djupare niva behdvs en sadan som Jon eller
en Anders Lindroth.

En viktig del av erbjudandet ar ocksa det egna lagret av reserv-
delar.

— Vi har varit noga med att ha ett lager och leverera fort, helst dver
natten, sager Fritz lvar Berg, saljare pa Fonhus, som fatt mycket
berdm fran kunder for sitt satt att hantera underhallsfragor.

Valutec ar ett stod i det arbetet, da foretaget satsat stort pa att
utveckla snabb och bra logistik for att snabbt hantera fel.

— Vi har bra kanaler till Norge och leveranserna till Fonhus Maskin
fixar vi fort, sdger Jon Lindberg.

En annan aspekt handlar om kvaliteten pa produkterna som leve-
reras. En investering i en kanaltork omfattar ofta mer an 10 miljoner
kronor och da vill kunderna naturligtvis att de ska ga att anvanda
lange.

— Det finns manga som har gamla anlaggningar och jag vet en
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Helge Fonhus, Valutecs siljare i Norge sedan tva ar tillbaka.

kanaltork som vi till exempel bytt portar pa, malat och allt annat som
hor till. Vi har skott det arbetet tillsammans med sagverkens personal
och da kan torkar fran tidigt 70-tal fungera bra &n i dag.

Kanaltorkar populéra
Under det senaste aret har Helge salt Valutecs torkar till sagverken i
Verdal, Gausdal och Haslestad. Samtliga féretag har valt att investera
i kanaltorkar. Haselstad i tva nya, och Gausdal och Verdal i en var.

— For storre sagverk sa ar kanaltorkarna hogintressanta, det blir
effektiva processer, menar Helge som tilldgger att energiatgang och
varmeatervinning ar nyckelfragor hos de norska kunderna.



